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USE O 

MARKETING DE 

INFLUÊNCIA 

PARA CRESCER 

SUA MARCA

Amplie seu alcance, gere leads 

e fortaleça sua marca por meio 

de parcerias estratégicas.





Expansão 

da marca



Expansão 

da marcaOs principais 

benefícios são:

Maior credibilidade: 

os influenciadores têm uma relação 

próxima com seu público, o que 

aumenta a confiança nas recomendações.

Segmentação do público: 

a empresa pode escolher 

influenciadores cujo nicho esteja 

alinhado com seu mercado-alvo.

• Aumento da visibilidade: 

a exposição nas redes sociais de 

influenciadores impulsiona o 

reconhecimento da marca.



Expansão 

da marca

Modelos de 

implementação



Colaborações contínuas fortalecem a 

percepção da marca ao longo do tempo. 

Isso cria um vínculo mais autêntico entre 

o influenciador e a marca.

Parcerias de longo prazo



Os influenciadores recebem comissão sobre 

cada venda realizada por meio de um link 

exclusivo. Essa estratégia é amplamente 

utilizada por empresas de e-commerce. 

É uma forma de anunciar sem investir, 

exceto pela comissão.

Marketing de afiliados



Marcas enviam produtos para o influencia-

dor testar e compartilhar suas impressões.

 Essa abordagem é eficiente para empresas 

que mostrar provas sociais sobre 

seus produtos.

Unboxing e reviews



Grandes marcas também investem em 

campanhas com vários influenciadores ao 

mesmo tempo, gerando um grande volume 

de menções em pouco tempo. 

Esse modelo é ideal para lançamento 

de produtos, promoções 

sazonais e rebranding.

Campanhas de larga escala



Os tipos de parceria 

mais utilizadas com 

influenciadores

A escolha do tipo de parceria 

depende dos objetivos da marca 

e do nicho de atuação. 

Os formatos mais comuns:

• Posts patrocinados: publicações 

pagas no feed do influenciador 

promovendo a marca ou produto.

• Stories e lives: apresentação espontâ-

nea da marca por meio de vídeos curtos 

ou transmissões ao vivo.

• Desafios e concursos: os influenciado-

res incentivam sua audiência a participar 

de desafios, aumentando o engajamento.

• Códigos promocionais: utilização de 

cupons exclusivos para incentivar conver-

sões e medir os resultados da campanha.



Fique ligado!
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